Ein starkes Motto, das gleichzeitig Thema des neuen Imagefilms und der 8. General-
versammlung der Schweizerischen Maklerkammer war. Die Arbeit der Kammer fand
auch bei der Geschaftsleitung des SVIT Schweiz lobende Worte.
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NEUE LOKALITAT, BEWAHRTER
GENUSS. Die Schweizerische
Maklerkammer SMK lud zu
ihrer Generalversammlung
2012 ins ehemalige Spedi-
tionsgebdude der Firma Mer-
ker in Baden. Wo einst Ma-
schinen und Gerate verpackt
und in alle Welt verschickt
worden sind, werden jetzt
vorziigliche, saisongerech-
te Speisen und ausgesuchte
Getranke serviert. Ein grosser
Dank ging an V-Zug, die sich
bereit erklart hatte, die Ver-
anstaltung zu sponsern, und
somit sicherstellte, dass alle
nach der GV herrlich verkos-
tigt wurden.

GROSSES INTERESSE. Prisi-
dent Marco Uehlinger durfte
sich auch dieses Jahr wieder
iber eine hohe Teilnehmer-
zahl freuen. Die mit 48 Stim-
men rege Beteiligung liegt mit
einem Anteil von 51,6% deut-
lich iiber dem statutarisch ge-
forderten Drittel und zeigt, wie
wichtig die Arbeit der SMK ist
und auch in Zukunft bleiben
wird.

NACHHALTIGES WACHSTUM. Die
SMK konnte im letzten Jahr mit
den Unternehmen Werner Sut-
ter & Co., Stirnimann Immobi-
lien AG, Immo Stefan Baumer,
Primus Property AG, Redinvest
Immobilien AG und Varias Im-
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Der scheidende SMK-Président Marco Uehlinger.

mobilien AG um sechs Mitglie-
der wachsen. Ein Mitglied ist
ausgetreten. Aktuell zahlt der
Verein 63 Mitglieder, vertre-
ten in 18 Kantonen mit insge-
samt 19 Filialen. Die Kammer
rechnet auch fiir das kommen-
de Jahr mit einem Zuwachs von
mindestens fiinf Mitgliedern.
Im Rahmen der Qualitatssi-
cherung hat sich die Kammer
auferlegt, alle drei Jahre einen
Audit durchzufiihren. Diese Ge-
sprache mit ihren Mitgliedern
zeigten deutlich, dass die be-
suchten Unternehmen sich aus-
serst positiv entwickelt haben.

WEITERHIN AUFWARTS. Heu-
te darf der Verband elf Un-
ternehmen zu seinen Forder-
mitgliedern zdhlen. Zu den
bestehenden Mitgliedern Im-
moScout24, Neue Aargauer
Bank, FlowFact, UBS Business
Banking, Zircher Kantonal-
bank, Swiss Interactive, Her-
zog Kiichen, Allianz Suisse,
Homegate.ch sind die beiden
Unternehmen UPC und Immo-
mig neu dazugekommen. Al-
len Fordermitgliedern gilt ein
grosser Dank fiir die materielle
und ideelle Unterstiitzung so-

wie das der SMK entgegenge-
brachte Vertrauen.

SCHWERPUNKTE GESETZT. Der
Hauptfokus der Kammer war
— neben den laufenden Akti-
vitdten — auch im letzten Ge-
schiftsjahr auf Marketing und
Kommunikation gerichtet. So
wurde der Auftritt der SMK
in samtlichen Kommunika-
tionsmitteln neu gestaltet. Dies
beinhaltete die Webseite mit
optimierter Navigation und
vereinfachter Mitgliedersuche,
die Image- und Akquisitions-
broschiire, die Inserategestal-
tung, aber auch das neu ange-
fertigte Mitgliederverzeichnis.
All diese Massnahmen dien-
ten einer verbesserten Wahr-
nehmung am Markt. Neben
den Marketingaktivitdten ver-
anstaltete die SMK auch zwei
Mitgliederanlasse, die sehr gut
besucht waren und ein rundum
positives Feedback erhielten.
Zudem ist die Kammer einem
Anliegen ihrer Mitglieder ge-
folgt und hat sich in der Weiter-
bildung in Zusammenarbeit mit
der SRES, dem Ausbildungsin-
stitut des SVIT, engagiert. Ein
erster Vermarktungskurs kann
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bereits in wenigen Wochen be-
ginnen. Alles in allem ein be-
wegtes und intensives, aberins-
gesamt auch ein erfolgreiches
Geschaftsjahr der SMK.

LOBENSWERT. Die SMK konn-
te die Ertrage gegentiber dem
Vorjahr um 3% steigern und
das Geschéftsjahr mit einem
kleinen Gewinn abschliessen.
Marco Uehlinger betonte, dass
alle geplanten Aktionen fiir die
Mitglieder durchgefiihrt und
unter dem Strich trotzdem ein
kleiner Gewinn ausgewiesen
werden konnte. «Ziel ist und
muss es sein, dass samtliche
Einnahmen auch wieder aus-
gegeben werden, und zwar so,
dass sie unseren Mitgliedern
einen maoglichst grossen Nut-
zen bringen», so Marco Ueh-
linger nach der detaillierten Er-
lauterung des Budgets. Sehr
lobende Worte fand die Revi-
sionsstelle nach der Geneh-
migung der Jahresrechnung
fiir die vorbildliche Protokoll-
fiihrung und die einwandfreie
Buchhaltung der SMK.

RUCKTRITT. Nach sieben Jah-
ren hat sich Marco Uehlinger

entschieden, als Prasident und
Vorstandsmitglied zuriickzu-
treten. Fir die Nachfolge wur-
de Herbert Stoop nominiert.
Neben ihm als neu zu wih-
lendes Mitglied standen Pa-
trick Rieffel als Vizeprasident
sowie Hans Graf und Andre-
as Schlecht als Mitglieder zur
Wiederwahl in den Vorstand.
Mit grosser Freude wurden die
vier Vorstandsmitglieder ohne
Stimmenthaltungen und Ge-
genstimmen in den Vorstand
aufgenommen. Nicht zur Wahl
antreten mussten Walter Kehl
und Roland Wettstein, die be-
reits im letzten Jahr fiir eine
Amtsperiode von zwei Jahren
gewahlt wurden.

FUHRUNGSWECHSEL. Unter gros-
sem Applaus wurde der neue
Prasident Herbert Stoop von
seinen Mitgliedern begriisst.
«Leider ist es mir nicht gelun-
gen, Marco fiir ein weiteres
Jahr im Vorstand zu motivie-
ren.» Mit diesen Worten eroff-
nete der neue Président sei-
ne Rede an die Anwesenden.
Stoop betonte, dass es ihm eine
Freude sei, die verdienstvolle
Arbeit des Teams weiterfiih-

ren zu diirfen und das stabile
Fundament der Kammer wei-
ter auszubauen.

VERABSCHIEDUNG. In einer be-
wegenden Prisentation wiir-
digte Hans Stoop die Arbeit von
Marco Uehlingerin denletzten
sieben Jahren. Der Balanceakt
zwischen Familie, Sport, Mark-
stein AG, personlicher Freizeit
und dem grossen Engagement
fiir die SMK seisichernichtim-
mer einfach gewesen und der
Dank fiir sein grossartiges Wir-
ken unendlich gross.

Auch im kommenden Jahr
wird die SMK nicht ruhen und
ihre Prasenz am Markt weiter
ausbauen. Zu dieser Zieler-
reichung wird im Oktober ein
Ausbildungslehrgang zusam-
men mit SRES mit dem The-
ma «Professionelle Vermark-
tung von Liegenschaften» in
Zirich abgehalten. Im No-
vember findet ausserdem der
schon fast ausgebuchte Work-
shop «Mehrwert durch fokus-
sierte Akquisition» statt. Fir
Marz 2013 istdas 4. Real Estate
Symposium mit dem Thema «5
Jahre Wirtschafts- und Finanz-
krise» angedacht und zwei An-
lasse fiir die Forder- und die
Mitglieder geplant.

LOBENDE WORTE. Urs Gribi, Pra-
sident des SVIT Schweiz, war
voller Lob fiir das Engage-
ment der SMK. «Ich kann mei-
ne Freude kaum verbergen.
Die Arbeit dieser Kammer ist
eindriicklich. Egal ob es eine
Einladung, eine Prasentation
oder ein anderes Marketing-
mittel ist, die Erscheinung der
SMK ist hochprofessionell und
ansprechend», so Gribi in sei-
ner Ausfithrung.

ERFOLGSFAKTOREN. Mit dem
Werbefachmann Dominique
von Matt konnte ein erstklas-
siger Referent gewonnen wer-
den, der in seiner Rede iber
«Erfolgsfaktoren der Marken-
kommunikation» gleich zu Be-
ginn die gute Umsetzung des
SMK-Imagefilmsbestatigte. Mit
eindriicklichen Beispielen ver-
anschaulichte er die Wirkung
einer erfolgreich umgesetzten
Kommunikation am Markt und
weckte mit Trulia gleich das
Bediirfnis nach einem App, das
verfiigbare Immobilien am ak-
tuellen Standort des Benutzers
aufzeigen kann. e
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